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1.INTRODUCERE

Unul din mijloacele de realizare a dezvoltarii
economice il reprezinta transferul de tehnologie.
Desigur , tehnologia poate fi transferatd si prin alte
metode decét prin cele comerciale. Personalul poate
fi educat sau pregatit personal 1n institutii de
cercetare si dezvoltare , institutii tehnice sau centre
de studii superioare. Astfel de personal poate , Tn
schimb sa studieze carti , periodice sau alte
publicatii care contin subiecte stiintifice si tehnice
de specialitate , respectiv sda citeasca literatura
privind brevetele , dobandind astfel cunostinte
privitoare la o anumitd tehnologie. Dar , in mod
inevitabil ,aceste cunostinte nu vor fi suficiente
pentru ca acel personal sau alte persoane sa aplice
acele cunostinte, in special inventiile descrise in
acea literaturd de brevete ,sd fabrice produsele ,sa
produca bunurile sau sa acorde serviciile.

Acest lucru este adevirat din doud motive. In
primul rand , dreptul exclusiv se a exploata o
inventie apartine titularului acelei inventii. Fara
autorizarea din partea titularului, inventia acestuia
nu poate fi pusa in practica de altii. In al doilea rand
, dupa cum a fost mentionat , nu toate cunostintele -
know-how-ul- care faciliteazd sau sunt utile pentru
exploatarea unei inventii sunt expuse in descrierea
inventiei ce poate fi gdsitd in literatura privind
brevetele. Deci, este necesard cumpararea acelor
drepturi, cumpararea permisiunii de a utiliza
inventia sau cumpararea know-how-ului care
permite punerea in practicd a inventiei in cel mai
eficient mod. Transferul de tehnologie poate
constitui obiectul unui contract adiacent sau al unei
clauze Tntr-un contract complex.

In comertul international principalul
instrument de transmitere a tehnologiei il reprezinta
contractul. In raport de natura lui juridicd ,
contractul de transfer de tehnologie prezintd unele
forme: contractul de franciza, diferitele contracte de
licenta , contractul de know-how si contractul de
engineering.

Contractele de transfer de tehnologie , pot avea
, sub aspectul obiectului , o aplicare largd ; ele pot
cuprinde linii de fabricatie , uzine complexe, utilaje
,magini , licente de brevete , know-how, engineering

(sau consulting-engineering) ,servicii sub diverse
forme .

2. PRINCIPALELE CONTRACTE
PRIN CARE SE REALIZEAZA
TRANSFERUL DE TEHNOLOGIE

2.1. Contractul de franciza

2.1.1. Notiune de franciza

Franciza este un acord comercial prin care
reputatia si informatiile tehnice ale unei parti sunt
combinate cu investitii ale celeilalte parti, in scopul
vanzarii bunurilor sau a acordarii serviciilor direct
catre consumator.

Bunurile in discutie pot fi cu utilizare
indelungatd, ca 1in cazul automobilelor sau a
instalatiilor casnice. Bunurile in discutie pot fi
consumate prin utilizare, cum ar fi hrana sau
bauturile preparate. Serviciile se pot extinde si la
inchirierea de echipament de productie , de exemplu
automobile , camioane sau alte echipamente
motorizate , sau la servicii hoteliere , spalatorii sau
asistenta de secretariat.

Rezumand franciza inseamnd reproducerea
unei afaceri de succes in conditii convenite cu
titularul acestei afaceri. Aceasta presupune :

P exploatarea unor drepturi de proprietate
intelectuala si industriald apartinind titularului unei
afaceri de succes , de cétre un nou intreprinzator in
schimbul pretului convenit ;

P un transfer de cunostinte de la titularul
afacerii de succes (francizor) cétre intreprinzatorul
care l-a selectionat(francizat);

P un parteneriat total 1intre francizor si
francizat , un schimb permanent de informatii intre
acesti parteneri, o cooperare strdnsd §i continua
pentru reugita comuna in afacere.

In sfarsit, potrivit reglementirii comunitare ,
acordul de franciza este acela prin care o
intreprindere francizorul , acorda alteia , francizatul
, In schimbul unei compensatii financiare directe
sau indirecte dreptul de a exploata o franciza in
scopul comercializarii unor produse si/sau servicii
determinate.
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Acest acord trebuie sa cuprindd cel putin
urmatoarele obligatii:

P utilizarea unui nume sau firme comune si o
prezentare uniforma a localurilor si/sau mijloacelor
de transport vizate in contract;

P comunicarea de catre
francizatului sdu a savoi faire-ului,

P furnizarea continud de catre francizor,
francizatului a unei asistente comerciale sau tehnice
pe durata acordului.

De remarcat faptul ca definitia datd de
Comisia Comunitatii Europene priveste doar
distribuirea de produse sau servicii , dar acorduri de
francizd pot fi incheiate si pentru productia de
bunuri de orice fel.

francizor,

2.1.2. Categorii de francize

a)Acorduri de franciza industriala

Tn acest caz francizatul este autorizat , prin
acordarea unei licente de citre francizor, sa fabrice
Ssub marca francizorului i cu asistenta sa tehnica,
produsele. Prin acest acord francizorul poate sa-si
promoveze propria sa marca in strdinatate fara a fi
nevoit sa facd investitii importante , reusind astfel
sa intre relativ usor pe piete pe care in alte conditii
i-ar fi fost dificil sa intre fie datoritd unor factori
cum ar fi reglementarile vamale si fiscale, costurile
transportului ,costurile legate de promovarea
produsului(marketing-ul).

Si pentru francizat este avantajos acest contract
Tntrucat el reuseste sa beneficieze de serviciile unui
intreprinzator a carui ,retetd” 1i poate asigura
succesul Tn afaceri.

Intre francizor si francizat se stabilesc relatii
specifice. Astfel francizorul acorda consultantda
manageriala, pregateste personalul , oferad asistenta
tehnicd si comerciald, know-how-ul, dreptul de a
folosi marca sa ,precum s§i alte drepturi de
proprietate industriala si intelectuald, se ocupa de
publicitate.

Francizatul la rdndul are obligatia de a se
incadra Tn sistemul francizorului, Thbunatatind si
dezvoltand afacerea acestuia. Se ajunge ca
francizatul sa fie tinut s cumpere materia prima a
francizorului, printr-o clauzd de aprovizionare
exclusiva.

Acorduri cunoscute de francizd industriald
sunt cele care au ca obiect produsele CAMPARI
SCHWEPPES , COCA-COLA si PEPSI-COLA.
b)Acorduri de franciza in distributie

Tn aceste acorduri, francizorul este un
producator care desface produsele sale prin
intermediul unui francizat, fie un angrosist care
revinde produsele sub marca unor francizati. In

aceste acorduri, francizorul acordd consultanta,
pregateste personalul , ofera francizatului dreptul de
a folosi marca sa pentru produsele ce fac obiectul
francizei.

Acorduri de franciza de distributie cunoscute
sunt : SANTAL, VERITAS, UNIC, YVES
ROCHER, CHRISTIANSENS.
¢) Acorduri de franciza de servicii

Prin aceste acorduri francizorul carte a pus la
punct o metoda sau o tehnica specifica de prestare
de servicii , il autorizeaza pe francizat sa utilizeze
aceste metode si tehnici In prestarea aceluiasi gen
de servicii. Sunt cele mai raspandite acorduri de
franciza.

Exemple de astfel de acorduri de francizd de
servicii sunt: FAST-FOOD MC DONALD’S,
PIZZA HUT, RENT A CAR, HILTON, HOLIDAY
INN, HERTZ.
d)Contractul
franchise)

Exista retele de franciza construite in etape
Prin acordul de franciza principala (master
franchise), intreprinderea francizoare acorda altei
persoane, subfrancizor, Tn  schimbul unei
compensatii financiare, directe sau indirecte, dreptul
de a exploata o franciza, in vederea incheierii de
contracte de franciza cu terti francizati.

de franciza principald (master

2.2. Contractele de licenta
2.2.1. Notiune, caractere juridice, natura juridica

Contractul de licentd reprezintd modalitatea
cea mai des intalnita in transferul de tehnologie.

Practic el reprezinta instrumentul prin care se
realizeazd transferul de tehnologie 1n cadrul
raporturilor de cooperare si comert international.

Constd 1n acordarea de citre titularul unei
licente brevetate unei alte persoane fizice sau
juridice a permisiunii de a executa , in tard si pentru
0 perioada de timp limitata , unul sau mai multe
acte care sunt acoperite de drepturile exclusive ale
titularului inventiei brevetate in acea tard. Atunci
cand se acordd o ,licenfa”. Acordul este dat n
schimbul unui pret (a unei redevente) , iar obiectul
contractului se poete referi la dreptul de a folosi
brevete de inventie, procedee tehnice , documentatii
tehnice , scheme operatorii de productie , metode de
exploatare a maginilor, metode de tratare a
produselor, marci de fabricad si marci de comert.

Continutul  si  efectele licentei  sunt
reglementate de legea contractului, care se
determind de parti in conformitate cu principiul
autonomiei de vointa.



Instrumentele juridice ale transferului de tehnologie Tn comertul international 95

Libertatea contractuald a partilor este limitata
de acele acte normative care conditioneaza
incheierea contractelor externe, de interdictia
stipuldrii clauzelor abuzive si de incidenta legislatiei
antitrust.

In practica internationald, contractul se
combind in multe cazuri cu contractul de asistentad
tehnica , pentru a usura firmei beneficiare punerea
in aplicare a licentei achizitionate. Tn alte cazuri ,
contractele de licentd se incheie in contextul unor
acorduri-cadru de cooperare.

Licenta este acordatd de obicei sub rezerva
unor conditii care vor fi stabilite intr-un document
scris prin care licentiatului 1i este acordata licenta.
Astfel licentiatorul poate acorda licenta in anumite
conditii cum ar fi licenta sa fie exploatatd doar
pentru o perioadd de timp ori pentru o anumitd
regiune  limitdnd astfel exploatarea de -citre
beneficiar a licentei. Tot astfel el poate acorda
beneficiarului  exclusivitatea exploatdrii acelei
licente sau in caz contrar el poate sa nu-i acorde
licentiatului exclusivitate caz in care 1si rezerva
dreptul de a acorda permisiunea folosirii licentei si
altor terti .

O altd conditie poate fi ca inventia sa fie
exploatatd de catre licentiat numai pentru fabricarea
produselor destinate unei utilizari specifice, de
exemplu fabricarea unui produs farmaceutic pentru
oameni , dar nu si pentru animale. O altd conditie ar
putea fi ca licentiatul sd exploateze inventia doar in
anumite fabrici sau sd comercializeze produsul
reprezentand inventia doar n anumite regiuni bine
definite.

Uneori intre doua firme se face un schimb de
licente ,in sensul ca fiecare pune la dispozitia
celuilalt , licenta sa de brevet pentru realizarea de
produse diferite sau aplicarea de tehnologii diferite
.Se ajunge astfel la operatiunea cunoscutd sub
denumirea de cross-licensing.

In ceea ce priveste natura juridica a
contractului de licenta trebuie remarcat faptul ca
acesta nu este reglementat in mod special, el fiind
supus tot regulilor dreptului comun Th materie de
contracte .

Contractul de licentd apare ca un instrument
juridic prin care se precizeaza drepturile si
obligatiile partilor contractante si ofera, prin natura
sa obligatorie, protectie impotriva urmadrilor unor
eventuale neintelegeri.

Conform acceptiunilor internationale,
contractul de licentd este un contract de tip deosebit,
care nu se poate incadra in tipurile de contracte de
drept civil, cum ar fi cele de vanzare-cumparare,
inchiriere sau arendd. Au existat opinii potrivit
carora contractul de licentd ar avea natura unui

contract nenumit sau sui generis, ori s-a refuzat un
raspuns global in aceastad problema.

Contractul de licenta este un contract
consensual ci titlu oneros ,sinalagmatic, comutativ
si de regula cu executare succesiva si intuitu
personae.

2.2.2. Partile contractului de licenta

Cand este acordata o licenta , documentul care
pune in evidentd permisiunea acordatd de catre
titularul inventiei brevetate este numit de obicei
»contract de licentd” sau mai simplu ,licenta”.
Titularul inventiei brevetate care di permisiunea
este numit ,/icentiator”. Persoana sau entitatea
juridica care primeste acea permisiune este numita
., licentiat”.

Obligatiile partilor contractului de licenta

Obligatiile cedentului ( a licentiatorului ) :

P obligatia de a-1 pune pe beneficiarul licentei
in situatia de a folosi inventia;

I obligatia de a-i acorda asistenta tehnica;

P obligatia de plata a anuitatilor;

P obligatia de garantie.

Obligatiile licentiatului (a
licentei ) :

P obligatia de plata a pretului;

P obligatia de exploatare a licentei.
Licentele de marca

Contractul de licentd a marcii este conventia
prin care titularul unei marci (licentiator) transmite
altei persoane (licentiat) dreptul de a folosi acea
marca 1n schimbul unui pret.

Doctrina distinge intre :

P licenta de exploatare care da dreptul
licentiatului de a aplica marca cedata, precum si de
a fabrica produsul , caz in care aceiasi marca se
foloseste pentru doud produse care au o origine
diferita(titularul si licentiatul) dar caracteristici
identice;

P licenta de folosire, care constd 1in
autorizarea 1n autorizarea de a aplica sau atasa
marca pe produse livrate de licentiator;

P licenta de reclama, care implicd
autorizarea folosirii unei denumiri care constituie
obiectul unui drept personal al altei persoane Tn
scop comercial si publicitar

Observam ca desi asistdm la o expansiune a
licentei in materie de mirci , existd si obiectii in ce
priveste admisibilitatea licentei acestora,
sustinandu-se cd in vreme ce este legitim ca
inventatorul sau autorul sid poatd valorifica
drepturile lor exclusive, permitand unor terti sa le
exploateze, acesta fiind un mod normal de a folosi
creatia lor, nu pare insa posibil ca proprietarul unei
marci sd fie autorizat sa tragd foloase din utilizarea

beneficiarului
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marcii sale ,ci numai din vinzarea produselor sale ,
carora marca nu face decat sia le garanteze
autenticitatea. Nu este de mirare cd , Th considerarea
acestei opinii existd {ari in care transmisiunea libera
a marcii era o vreme interzisd (cazul Elvetiei si al
Angliei) problema rezolvandu-se prin recurgerea la
asa-zisele ,,licenfe imperfecte”.

Directiva comunitard din 21 decembrie 1988
reglementeaza licenta marcii, iar In Regulamentul
nr.40/1994 privitor la marca comunitara, art.22
consacra si el admisibilitatea licentelor.

Legiutorul roman a admis in mod expres
licenta marcilor prin art.39 din legea privind marcile
si indicatiile geografice .

Licentele de brevet

Printr-o licenta de brevet titularul sdu concede
unui tert posibilitatea exploatarii inventiei protejate.
Acest drept acoperd totalitatea teritoriului pentru
care titlul a fost dat , in afard de clauzd contrara.
Licenta acordatd poate fi exclusivd , unicd sau
simpld . O licentd exclusivd garanteaza faptul ca
licentiatul nu va avea concurentd , nici chiar pe cea
a licentiatorului sau a filialelor sale; acest lucru
trebuie stipulat in contract. O licentd unica
garanteaza licentiatului ca licentiatorul nu va acorda
licenta Altor intreprinzatori din teritoriul contractual
. O licentd simpla nu acordd nici o garantie cu
privire la aceste aspecte, constituind pur si simplu o
autorizatie pentru utilizarea inventiei

Tn cazul unui brevet de inventiei , scopul
contractului este acela de a autoriza folosirea unei
inventii protejate prin brevet . Brevetul de inventie
implicat in aceastd actiune este identificat prin
precizarea numelui tarii In care a fost acordat si a
numarului sau.

Brevetul de inventie oferd o serie de drepturi
exclusive : dreptul de a utiliza inventia , de a o
produce , de a o vinde sau plasa pe o piati. in
general , o licentd pune la dispozitia licentiatorului
autorizatia de a executa toate aceste actiuni.

2.3. Contractul de know-how

2.3.1. Notiune, trasaturi caracteristice

Know-how-ul  reprezintai ansamblul de
cunostinte tehnice-infomatii, experienta, abilitate -
nebrevetabile sau brevetabile dar nebrevetate,
necesare fabricarii, functionarii ori comercializarii
unor tehnologii ori procedee. Notiunea de know-
how este o abreviere a expresiei nord-americane
“the know-how to do it”.

Doctrina a definit recent know-how-ul ca fiind
creatia intelectuald reprezentata de totalitatea
cunostintelor si solutiilor noi, secrete substantiale si
identificate, detinute de un comerciant, utile n

industrie, comert sau servicii, pentru care titularul
iti manifestd vointa de a le transmite in anumite
conditii tertilor.

Principalele elemente de ordin intelectual, care
alcatuiesc, separat sau in ansamblul lor, continutul
know-how-ului sunt:

- abilitatea tehnica;

- experienta;

- cunostintele tehnice.

Toate aceste cunostinte de ordin intelectual pot
avea, si de regula au, un suport material: schite,
obiecte, instructiuni sau alte documentatii.

Trasaturile esentiale ale kniow-how-ului sunt :

a) transmisibilitatea  cunostintelor care 1l
alcatuiesc (in masura n care sunt indisolubil legate
de persoana detonatorului)

b) caracterul secret al cunostintelor si intr-o
anumita masura noutatea acestora

c) know-how-ul nu este niciodata brevetat,
brevetarea implicand divulgarea sa.

Tn ceea ce priveste a doua trasatura mentionam
ca in SUA jurisprudenta s-a pronuntat in sensul ca
nu trebuie sa fie in Tntregime nou fiind suficient ca
el sa reprezinte “intr-o proporgie importanta”
eforturile independente ale celui care le-a pus la
punct.

2.3.2. Importanta know-how-ului

Valoarea know-how-ului consta tocmai in
faptul ca el reprezinta un monopol de fapt pentru
detinatorul sau, asigurat de interzicerea accesului
tertilor la cunostintele respective. De aici rezulta
Tnsa si caracterul fragil si aleatoriu al valorii know-
how-ului, care depinde de masura Th care este
pastrat secretul asupra cunostintelor care il
alcatuiesc.

Specific know-how-ului este faptul ca el
contine informatii, care nu sunt brevetate fie pentru
ca nu pot Tindeplini conditiile necesare pentru
acordarea protectiei sau fie ca detinatorul lor nu
doreste sa le divulge, pastrandu-le doar pentru sine.

Know-how-ul se deosebeste de secretul de
fabrica aparat Tn unele legislatii Tmpotriva divulgarii
deoarece:

+¢ priveste nu numai tehnicile efectiv utilizate,
obiect al secretului de fabrica, ci si pe cele aflate in
stadiu experimental, precum si cunostintele;

+» este verificabil prin transmitere, Tn timp ce
secretul constituie de reguld exclusivitatea unei
singure Tntreprinderi.

Acest transfer de tehnologie, adica acordarea
permisiunii de a utiliza know-how-ul, se realizeaza
printr-o metoda legala, si anume, prin contractul de
know-how.
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Prin incheierea acestui contract iau nastere
relatii juridice intre furnizorul de know-how, care
furnizeaza acel know-how  numit cedent, si
persoana (entitatea), care primeste acel know-how
numit cesionar. Firesc aceste relatii sunt de natura
contractuala in sensul ca cedentul consimte (isi da
acordul) cesionarea, iar cesionarul consimte
achizitionarea know-how-ului.

2.3.3. Natura juridicAi a contractului de
know-how

TIn ceea ce priveste natura juridici a
contractului de transmitere a know-how-ului in
doctrina au fost enuntate trei opinii:

- know-how-ul este transmis printr-un contract
de antrepriza;

- know-how-ul este transmis
contract de licenta si contract de cesiune;

- know-how-ul este transmis prin intermediul
contractului de franciza.

Know-how-ul poate fi transmis si Tn cadrul
unui contract de licenta atunci cand know-how-ul
este Tn legatura cu o inventie, marca de fabrica
Tnregistrata sau un desen sau model industrial. Tn
acest caz dispozitiile referitoare la know-how se
gasesc incluse in contractul de licenta. Este situatia,
in care cel care dezvolta acel know-how este si
titularul inventiei brevetate.

Tn ceea ce priveste modul de comunicare al
know-how-ului acesta poate fi comunicat:

- sub forma tangibila, cum ar fi planuri
arhitecturale ale cladirilor, fabricilor, desene, schite
ale masinilor, manuale sau instructiuni.

- sub forma intangibila ca in urmatoarele
cazuri:

B un inginer al furnizorului care sa dea
explicatii unui inginer al beneficiarului
(servicii tehnice);

B un inginer al beneficiarului care sa asiste/sa
fie prezent la o linie de productie (asistenta
tehnica);

B pregatirea personalului beneficiarului  Tn
fabrica acestuia sau a furnizorului (servicii
de management).

Intrucat know-how-ul contine cunostinte,
informatii, ce nu sunt brevetate sau nebrevetabile,
ele sunt lipsite de o protectie legala, cea ce face ca
obiectul contractului sa nu fie usor identificat. Ca
urmare partile vor descrie know-how-ul ce trebuie
pus la dispozitie, daca este necesar vor identifica
progresele tehnologice ale unei parti sau ale
celeilalte si conditiile, in care aceste progrese vor fi
puse la dispozitie de catre acea parte celeilalte.

Identificarea know-how-ului este posibila atét
prin descrierea informatiilor si cunostintelor care

printru-un

sunt transferate de la o parte la alta cat si prin
determinarea produselor si serviciilor la care aceste
informatii si cunostinte se aplica, fie in scopul
producerii bunului, al exploatarii bunului sau al
prestarii serviciului.

Avand in vedere ca este necesara identificarea
cat mai exacta a obiectului contractului forma scrisa
este cea n care se incheie contractul.

2.3.4. Partile contractului de know-how

Partile in contract au urmatoarele obligatii :

1. Obligatiile cedentului de know-how:

- obligatia de comunicare a know-how-ului:

B este 0 obligatie de a face;

P se poate realiza prin remiterea de
documente, planuri, schite, instruirea
personalului.

- obligatia de comunicare a perfectionarilor:

» poate fi considerata ca o clauza
subinteleasa;

» partile pot conveni ca perfectionarile
obtinute de cedent nu sunt
transmisibile ori ca transmiterea se va
face numai cu majorarea
corespunzatoare a pretului.

- obligatia de garantie pentru vicii ascunse
(obligatie comuna n contractele sinalgmatice);

- contractul de know-how mai poate da
nastere si unor obligatii de exclusivitate si de
pastrare a secretului.

2. Obligayiile cesionarului de know-how:

= obligatia de plata a pretului;

= obligatia de exploatare a know-how-

ului;

= obligatia de pastrare a secretului (de

confidentialitate);

= obligatia de non-concurentd si de

comunicare a perfectionarilor catre

furnizorul de know-how.

Un know-how este dobandit sau dezvoltat de
catre cel care 1l detine in decursul activitatii de
cercetare si dezvoltare sau prin aplicarea tehnicilor
industriale si comerciale Tn operatiile, pe care le
efectueazd Tintreprinderea acestuia. Un anumit
know-how  constituie un bun valoros al
licentiatorului si i poate determina pozitia sa pe
piata In lupta cu concurenta. Tocmai de aceea n
cazul n care acesta doreste sa-l faca cunoscut 1l va
face in schimbul unui pret, care si compenseze
dezviluirea informatilor.

Know-how-ul se furnizeaza deci Tn urma unor
negocieri Tntre cel care furnizeaza si cel care doreste
achizitionarea de know-how.

Pretul poate fi stabilit in suma forfetara sau sub
forma unor redevente.
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O importanta deosebita se acorda obligatiei de
confidentialitate, pe care cesionarul de know-how
trebuie sa o respecte intrucat transmiterea de know-
how echivaleaza cu intentia de divulgare a acestuia.

Tntrucat un know-how poate face parte din
fondul de comert al unui comerciant acesta poate fi
instrainat odata cu acel fond sau separat de acel
fond de comert.

2.3.5. Mijloace juridice de aparare
Pe plan juridic know-how-ul poate fi protejat :
- pe cale civila, care poate fi:

« contractuala, prin inserarea unor
clauze adecvate in contract menite sa
asigure confidentialitatea cunostintelor
transmise

« extracontractuala, Tin  temeiul
raspunderii civile delictuale cand cel n
cauza are la dispozitie doua actiuni:
una pentru concurenta neloiala, care
poate fi folosita fmpotriva
concurentilor, si o actiune in
raspundere civila delictuala, de drept
comun, care poate fi folosita impotriva
altor persoane decéat concurentii.

- pe calea unei actiuni penale pentru divulgarea
secretului de fabrica sau profesional ori prin
sanctionarea furtului

- pe calea unei actiuni in imbogatirea fara justa
cauza, care ar avea caracter subsidiar.

3. CONTRACTUL DE CONSULTING
ENGINEERING

3.1. Notiune, caracteristici

Ajutorul furnizat de un consultant individual
sau de o firma de consultantd care va da sfaturi si
acorda alte servicii privitoare la planificarea si
achizitionarea  propriu-zisd a unei anumite
tehnologii poate fi util, dacd nu chiar indispensabil
pentru astfel de Tntreprinderi, persoane sau guverne
care doresc sa achizitioneze tehnologia unor
intreprinderi din alte tari.

In astfel de activitdti nu numai ca se primeste
ajutor la achizitionarea tehnologiei, dar experienta
castigatd si lectiile invatate in cadrul angajarii si
lucrului cu un consultant individual sau firma de
consultantd vor constitui cunostinte valoroase, care
pot servi la o mai bund realizare a viitoarelor
proiecte.

Beneficiarii de investitii apeleaza la serviciile
acestui consultant care, in numele beneficiarului,
urmareste realizarea unor investitii.

Tn ceea ce priveste planificarea, sfaturile sau
serviciile se pot referi la selectarea produsului ce

urmeaza a fi fabricat sau imbunatatit si a tehnologiei
ce trebuie utilizata, la investitiile necesare, la tipul
de organizare comercialda sau la alte legaturi ce
trebuie stabilite, precum si la corespondenta
acestora cu obiectivul sau obiectivele ce urmeaza a
fi atinse.

3.2. Natura juridica

Este greu sda se distingd intre consulting si
engineering. Se apreciazd ca faza de consulting
insoteste proiectarea investitiei, iar cea de
engineering executarea propriu-zisa pana la darea in
executie.

Doctrina nu este unanima in a reglementa
natura juridica a acestui contract.

Contractul este unul nenumit. S-a incercat
reglementarea lui prin analogie. Astfel, intr-o
opinie, contractul a fost asimilat contractului de
mandat pentru cd prestatorul actioneaza in numele
si pe contul beneficiarului mandatului.

Opinia este criticabila deoarece spre deosebire
de mandatar, care poate incheia acte juridice si care
primeste indicatii de la mandati, prestatorul, pe de o
parte, savarseste fapte materiale, iar pe de altd parte,
actioneaza potrivit cunostintelor sale.

Intr-o altd opinie, contractul a fost asimilat
contractului de antrepriza, ignorandu-se faptul ca
antreprenorul are obligatie de rezultat, iar
prestatorul una de mijloace.

3.3. Caracterele

Contractul de engineering este un contract
consensual, intuitu personae, comutativ si cu titlu
oneros. Activitatea de engineering implica, in
principiu, mai multe contracte care sunt unite prin
aceeasi finalitate. Datoritd diversitatii obligatiilor,
contractul de engineering este operatie complexa.

Raporturile juridico-economice care iau nastere
intre unitatea beneficiara i organizatia de
engineering se concretizeazd in Incheierea unui
contract comercial care contine o serie de elemente:

+* denumirea partilor cu indicarea sediilor si a
calitatii;

% obiectul contractului sub forma unei
descrieri succinte dar precise a proiectului si a
serviciilor ce urmeaza a fi prestate de firma de
engineering;

% data  inceperii
aproximativa a Incheierii lor;

+ dreptul firmei de engineering de a refolosi
planurile, ideile, desenele, schitele;

< remunerarea firmei de engineering pentru
activitatea desfagurata;

In ceea ce priveste forma contractului,
activitatea de engineering se realizeaza prin mai

lucrarilor si  data
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multe tipuri de contracte, dintre care in practica
internationald se folosesc urmatoarele: contractele
la cheie, contracte separate si contracte combinate.

3.4. Obiectul contractului

Obiectul contractului de engineering 1l
formeaza operatiunile prestate de la simple
consultatii pana la realizarea unor proiecte sau
obiective. De aceea, este necesard stabilirea cu
exactitate a serviciilor ce urmeaza a fi prestate de
catre societatea de engineering.

3.5. Obligatiile partilor
1. Obligatiile prestatorului:

+» efectuarea de studii, de la cel de baza pana
la studii de detaliu ale instalatiilor, cu ajutorul
licentelor, brevetelor si mai cu seama a aportului de
know-how;

% sa pastreze confidentialitatea  asupra
informatiei secrete furnizate de beneficiar n scopul
de a-1 familiariza cu investitia;
conducerea realizarii obiectivului industrial;
prestarea de asistenta tehnica;
++ coordonarea activitatii antreprenorilor;

«» verificarea lucrarilor de montaj;
+» predarea documentatiei obiectivului;

% garantarea  functiondrii si  capacitatii
obiectivului.

2. Obligatiile beneficiarului:

+ sa puna la dispozitia prestatorului datele
necesare familiarizarii cu investitia;

K/ K/
0‘0 0‘0

-

% sd ocroteasca calitatea de autor a
prestatorului de consulting;

< sa pastreze secretul cunostintelor
intelectuale ale prestatorului;

«» sa furnizeze bunuri sau si obtind

autorizatiile necesare;

¢ sa presteze unele servicii si sd-1 plateasca pe
prestator.

Plata se poate face folosind mai
modalitati:

a) metoda timpului folosit;

b) metoda cost plus onorariu;

C) metoda suma forfetara;

d) metoda procentajului;

e) metoda prefului maxim garantat.

multe

3.6. Legea aplicabila contractului

Partile pot alege legea aplicabila astfel incat
pot fi mai multe solutii:

¢+ contractul este supus legii in vigoare la
sediul prestatorului de consulting engineering;

«+ contractul este supus legii in vigoare la
sediul beneficiarului;

¢+ contractul este supus legii in vigoare la
locul investitiei.

3.7. Raspunderea partilor

Raspunderea societatii de engineering se va
angaja in masura intinderii misiunii pe care a
acceptat-o, in sensul ca daca s-a angajat numai
pentru o parte din ansamblu va raspunde numai
pentru Intocmirea studiilor, proiectelor si calculelor
intreprinse in legaturd cu partea respectiva. Ea va
raspunde si In raport de caracterul obligatiilor;
pentru precizarea limitelor raspunderii sale, 1n
practica se aplica urmatoarele reguli:

¢ societatea raspunde numai daca a savarsit o
greseald profesionald;

+¢+ raspunderea este angajatd numai in masura
in care prin culpa s-a cauzat 0 paguba; reparatia
prejudiciului nu cuprinde decat consecintele directe,
despagubirile sunt proportionale cu onorariul fara a-
i depasi cuantumul.

In ceea ce priveste raspunderea in functie de
caracterul obligatiei, aceasta va fi dupa cum este
vorba de obligatii de rezultat sau obligatii de
mijloace. Clientul raspunde pentru respectarea
drepturilor de proprietate industriald si intelectuala
al firmei de engineering si pentru exactitatea datelor
transmise.

3.8. Incetarea contractului

Contractul de engineering inceteaza la
expirarea termenului prevazut sau prin reziliere. In
cazul in care clientul reziliaza contractul sau
intrerupe lucrarile fara acceptul intreprinderii de
engineering, urmeaza a suporta costul prestatiilor
efectuate, la zi, sa restituie cheltuielile initiale si sa
suporte eventualele daune.
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